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Dieses Buch befaßt sich mit dem Verkauf von kleinen und mittleren Unternehmen. Es richtet 

sich an die Inhaber solcher Unternehmen sowie an Führungspersonen, die in großen 

mittelständischen Unternehmen mit Käufen und Verkäufen von kleinen und mittleren 

Unternehmen befaßt sind. Ebenso angesprochen werden die Berater dieser Personenkreise 

im Umfeld von Firmenkäufen und -verkäufen, in erster Linie Rechtsaawälte, Steuerberater, 

Wirtschaftsprüfer, Bankenvertreter und Unternehmensberater. Nicht zuletzt werden 

Mitarbeiter von Beteiligungsgesellschaften zur Lektüre eingeladen. 
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